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13 meses de negociacion

7 Rondas + 1 Ronda

intersessional
13 meses de trabajo de negociacio Diciembre 11-16 2017

Washing EE.UU.
agosto 16- noviembre t*'

202017 1° 17-21 2017
Washington, Rondz CoM, 1 Ronda
EE.UU. México |
permanente
. 4 de abril-11 de mayo 2018
i Washmgtqg, EE.UU.
22 152017
Ronda  CDMX, .
Mésico Reuniones
¢ tecnicasy

septiembre febrero 25- e o o
2327 2017 32 e Ministeriales
Ottawa, Ronda CDMX,

| .

, o 2
Canada Mexico



Prioridades de Méxicoen la
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Oportunid
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actual




Negociacion amplia en todos los sectores
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Focos rojos durante la negociacion

Fijacion “Rebalanceo comercial”, via la
B por el :> expansion del
comercio, no su
restriccion
- : |:|’> e
controversias gue mejoren el Tratado

Compras |:> No reducir acceso

Fnhlnr

Autotrans |:> Mantener los compromisos
TLCAN
B Restriccion :> No se negociara un comercio
com. administrado en el
Clausu :> México no negociara una
la de clausula que

7 Focos rojos




Resultado final...

Un Tratado trilateral

Tratado México-Estados Unidos-
Canada
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Challenges and Obstacles: Mexico’s

Renegotiation Experience

e Conflict of Interests

* Psychological Barriers
and Political Pressure

e Changing Political Landscape
in Mexico

Lack of Human Resource

Declining Negotiation
Experience

Power assymetry



Overcoming Capacity Gap:

Negotiation Strategies

* Sunk cost fallacy,
Familiarity and First
Addressers approach

* Working hand in hand
with industries: Cuarto
de Junto

* Experiential and
multidisciplanry
approach

* Lobbying efforts and
research-led
approach: Cuarto de
Inteligencia

* Inter-Ministerial
Coordination and
Preparation of
Transition Plan

e A Combination of
bilateral and trilateral
negotiation set up




Public-Private Coordination: A Key

Capacity Building Strategy

Chief Negoatiators




Overcoming Power Assymetry:

Trade Diversity

Actualizar el TLCAN

(Tratado de Libre Comercio de
América del Norte)
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Estados Asociados: acceso
Canada, Australia, Singapur
y Nueva Zelanda

Brasil y Argentina






